
  3   ایعلم بازاریابی شبکه

 

 فهرست مطالب

 

 5 ............................................................................ مقدمه

 11 .................................................. یاشبکه یابیبازار چرا: 1 فصل

 19 .............. یرقانونیغ یهرم یابیبازار با یاشبکه یابیبازار سهیمقا: 2 فصل

 37 ....................................... تیموفق یبرا شما یازهاینشیپ: 3 فصل

 51 ................................................. مناسب کتشر انتخاب: 4 فصل

 89 ............................................ شما تیموفق یبرا یستمیس: 5 فصل

 105 ..................................................... عیسر کار به شروع: 6 فصل

 135 ................................................... یمشتر جذب ریمس: 7 فصل

 151 ............................. دیکن دایپ یمشتر کی تیموفق با چگونه: 8 فصل

 193 ....................................... کنندگان مصرف گروه ساختن: 9 فصل

 205 ............................................. قدرتمند یهاارائه انجام: 10 فصل

 235 ........................................ پربازده و موثر جلسات انجام: 11 فصل

 255 ......................................................... عمق اختنس: 12 فصل

 287 ......................................... گروه در سرپرستان پرورش: 13 فصل

 307 ............................................. دور راه یهاخط ساختن: 14 فصل

 321 ....................................................... نترنتیا قدرت: 15 فصل



 4    رندی گیج 

 339 ............................... شما منبع نیترمهم پرورش و توسعه: 16 فصل

 357 ......................................................... افکار قدرت: 17 فصل

 367 .......................................................... یبند جمع: 18 فصل

 



 

 مقدمه

   

 مقدمه
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https://t.me/be_successfull 



 6    رندی گیج 

خانه آدم  فقط یک بار در گویندمی شانسی که"تجربه من نشان داده است که 

شود. با این حال اغلب مردم در کل چندین بار در سال ظاهر می "زندرا می

برای این مسئله  زیادی گیرند. دلایلت این شانس را نمیقزندگی خود هیچ و

نفس،  د اما اغلب به یکدیگر مرتبط هستند: پایین بودن اعتماد بهنوجود دار

 نبودن هوشیاری، ترس از شکست، ترس از موفقیت، و باور نداشتن این که

 ها رخ دهند. توانند برای آنچیزهای بزرگ و فوق العاده می

را از دست  ندآمدهای زیادی که به سمتم میشانس هم م، منهمانند اغلب مرد

ای. در نگاه اول، چیزی در من طنین دادم به استثنای یک مورد. بازاریابی شبکه

های رسم شده که در هم ضرب انداخت. من یکی از آن افرادی بودم که دایره

 تحت تاثیر احتمالات قرار گرفتم.  شدند را دیدم ومی

 آن را تشخیص داد. جنبه تصاعدیمنطق بی عیب و نقص رشد  جنبه عقلی من

ه دست برویایی داشتم، برای را دید.  تصویرسازیاحساسی من نیز قدرت رویا و 

به آن  رسیدنعالی برای  ایای وسیلهآوردن آن حرکت کردم و بازاریابی شبکه

 .…بود. ثروت تنها چند روز با من فاصله داشت

ج سال بعد، هنوز کاری انجام نداده بودم و تنها پول دانستم چند روز. پننمی

. شدممیهای مختلف جابجا خود را از دست داده بودم و به دفعات بین شرکت

پذیر است اما ای امکانسرانجام متوجه شدم که موفقیت در بازاریابی شبکه

عه به مطالکردم بنابراین شروع نوعی سیستم قابل انجام نیست. وجود بدون 

. یاد گرفتم که افراد کردندکردند و چیزهایی که کار نمیایی که کار میچیزه

دهند و دلیل آن کار چیست. رازهای مدت چه کاری انجام میبا موفقیت طولانی

کند ها را وسوسه میهای موثر را کشف کردم و دیدم چه چیزی مشتریارائه

 به اولین افراد اضافه کردنشروع کردم به  بنابراینتا به آن ملحق شوند. 
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های درجهسیستمی که به شما یاد خواهم داد. تنها بعد از آن بود که توانستم به 

 را راه هاجلسهبا این که توانستم  …نبود. اما این آخر کار بالای موفقیت برسم

هایی انجام دهم، و از تعداد زیادی از افراد پشتیبانی کنم .. اغلب بیندازم، ارائه

من قادر به این کار نبودند. هرچه پشتیبان افراد بیشتری  توزیع کنندگان

توانستند کارهای من را ها نمیشدند. آنتر از دور خارج میشدم، سریعمی

آن باعث ایجاد  تکرارانجام دهند. خیلی زود متوجه شدم که موفقیت بدون 

بنابراین به سیستم خود بازگشتم و آن را شود. خطا و شکست در آینده می

 ، سیستمنه تنها بعد از آنتر شود. نظیم و بهینه و ساده کردم تا تکرار آن سادهت

شد. این همان سیستمی بود کرد بلکه به خوبی هم تکثیر میبه خوبی کار می

های دنیا کمک کرد تا به سطح م( که به چندین هزار نفر در تمام)با پالایش مداو

همان سیستمی است که اکنون در  ای برسند. اینبالاتری در بازاریابی شبکه

 گذارم. این کتاب با شما در میان می

 شما انجام دهد؟ تواند چه کاری برایاین کتاب می

ها مواجه ها و خطاهای زیادی که من با آنتواند شما را از شکستاین کتاب می

شده  هشدم نجات دهد. با استفاده از این کتاب که بر مبنای موفقیت من ساخت

توانید چندین سال از منحنی رشد خود را کوتاه کنید و شبکه خود را یاست م

سمت  نمایید. یاد خواهید گرفت که چه چیزی مشتری را به ایجادتر سریع

ها ارائه انجام دهید. نوع و چگونه باید به شکل موثر برای آن کندمیشما جلب 

شوید و متوجه می کنیدمیها شوید را پیدا نخواهید اسپانسر آافرادی که می

 باید کدام یک را حذف کنید.  کارکه در 

گیرید چگونه ، یاد میشدن آموزش دیدیدوقتی به خوبی در فرآیند اسپانسر 

گیرید چگونه یک شبکه بزرگ را مدیریت کنید و رشد آن را ادامه دهید. یاد می
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ها مشورت وقت خود را صرف کنید، رهبرانی پرورش دهید و چگونه به آن

ای حقیقتی عمیق و پایهاز  یدهید. در زمان اتمام این کتاب، درک واضحب

توانید شبکه خود را رشد دهید. ای خواهید داشت: نمیدرباره بازاریابی شبکه

 دهند. ها گروه شما را رشد میدهید و آنبلکه افراد را رشد می

ید دید که دهد چگونه این کار را انجام دهید. خواهاین کتاب به شما یاد می

. باور دارم های پیش پا افتاده نیستمه و حرفهای انگیزه دهندمن دنبال کلیشه

توانند به هدف مورد نظر خود که اگر بتوانید به افراد نشان دهید چگونه می

 کنند. یمها خود به خود انگیزه پیدا نآ -برسند

 وقتی این کتاب را به اتمام برسانید، خواهید توانست:

  اشید. بتجارت داشته این گرایانه از صادقانه و واقعیک دید 

 توانید این کار را انجام دهید. بدانید که واقعا می 

  .یک برنامه با جزئیات گام به گام برای انجام آن داشته باشید 

و به ماموریت ای را به عنوان یک حرفه واقعی ببینید امیدوارم که بازاریابی شبکه

 ت. دامه دار استانداردهای این حرفه پرافتخار اسمن محلق شوید که رشد ا

ای شانس تغذیه و قدرت دادن به استعدادهای ذاتی برای همه بازاریابی شبکه

شوید را دارد. در این تجارت، موفقیت به می هاآن کسانی که شما اسپانسر

معنی شانس پرورش روح، منطق، احساس و وضعیت مالی است در حالی که 

مواردی که در این کتاب برای بهبود دیگران مشارکت دارید. به شکل مثبت 

و متقاعد های بستن تکنیک های از پیش آماده،متنعبارتند از  کنیدپیدا نمی

با این که بسیاری هستند که سازی. های مدل، یا استراتژیکردن برای فروش

ها آندهند، اما در واقعیت تجارت با ها را در صنعت ما آموزش میاین روش
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ای واقعی درباره ایجاد فرهنگ صداقت، و سپس شود. بازاریابی شبکهانجام نمی

که شخصیتی پایدار ایجاد و آن را پرورش هایی است آموزش اصول و مهارت

آید بلکه با تغییر خود دهند. موفقیت شما از تغییر دیگران به دست نمیمی

 رسید. به موفقیت میاست که 

ا جذب رماجراجویی و پر از رشد، کسانی  پر از پر چالش، هنگام شروع این سفر

شما را به عنوان یک نمونه ینشی یکسان با شما دارند و کنید که تصویر و بمی

کنید و سپس ها را برای مدت زمان کوتاهی هدایت می. شما آنکننددنبال می

را برای  شوند و این فرآیند و سرپرست کنید تا تبدیل به رهبرها را رها میآن

فقیت دیگران تکرار کنند. بعد از مقداری تجربه، احساس غرور، لذت و حس مو

دهید، معنی دارد را به دست خواهید آورد. خواهید دانست چیزی که انجام می

 شود. و به دلیل مشارکت شما، جامعه تبدیل به مکانی اندکی بهتر می

ار هم نیست آسان ، آسان نیست و قرتصاعدیساختن یک شبکه در حال رشد 

باشد. اما ساده است. اگر قابلیت یادگیری داشته باشید و پایدار باشید؛ اگر واقعا 

خواهید تا یک سیستم گام به گام را دنبال کنید ، میبه خود باور داشته باشید

ای دست پیدا مدت در بازاریابی شبکههای عظیم و طولانیتا بتوانید به موفقیت

کنم: شما را من به عنوان اسپانسر فرضی شما عمل می کنید. در این کتاب،

ها را به شما کنم و امکان رسیدن به بهتریندهم، راهنمایی میآموزش می

کنم اولین بار کتاب را به طور کامل بخوانید. سپس از آن دهم. توصیه میمی

 یا افزایش سطحخود به عنوان یک راهنما در زمان نیاز برای تازه کردن حافظه 

ای مهارت در یک زمینه خاص، استفاده کنید. باور دارم که سیستم شبکه

شوید اما هایی مواجه میاید. با چالشبهترین شغلی خواهد بود که در آن بوده

کنند بلکه شما را به جایی ها شما را به مانع دیگری هدایت نمیهیچ کدام از آن
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دنبال کنید تا به رویاهای متمرکز باشید، سیستم را خواهید. برند که میمی

هیچ وقت تسلیم رسید که همیشه دنبال آن بودید. خود برسید. به موفقیتی می

 دهید مهم است. نشوید زیرا کاری که انجام می

کنید که شما را کنید، فرآیندی را شروع میطور که این مسیر را طی میهمان

. شانس را روی هوا دهیدو سپس شما نیز محیط را تغییر می …دهدتغییر می

 بقاپید!

 رندی گیج-

 ساحل میامی، فلوریدا



 

بی شبکه1فصل  اریا ی: چرا باز  ا

 فصل   
1 

 ایچرا بازاریابی شبکه
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توانند در جوانی بازنشست، ثروتمند ها، تعدادی کمی میدر هر گروهی از انسان

نجام اباید کار سخت و طولانی  بدون نگرانی و استرس باشند. تعدادی دیگرو 

سال از زندگی  45شوند. با این حال اکثر افراد میدهند اما در راحتی بازنشست 

گذرانند تا این که سرانجام یک مستمری بخور و نمیر به دست را به سختی می

 آورند. می

کند؟ و گروه اول چه رازی دارند؟ ها را از یکدیگر جدا میچه چیزی این گروه

نان از طمیشوند؟ و برای اها آنقدر به سرعت ثروتمند میچگونه است که آن

 یبسیار مهم توان انجام داد؟ این سوالاری میقرار گرفتن در این گروه چه ک

 …است

توانم به این سوال پاسخ دهم. نه به خاطر این که به گروه کنم که میحس می

ام تا ردهتا به حال به هزاران نفر کمک ک به دلیل این که اول تعلق دارم بلکه

 د. بتوانند به این گروه ملحق شون

 …هیچ اشتباهی نکنید با این حال 
های مسکن نیست. منظور من پیشروهای صنعت، تاجران بازار یا گردن کلفت

نشست با این که این افراد از نظر مالی بسیار ثروتمند هستند اما زود باز

شوند و مسلما بدون نگرانی نیستند. در حقیقت، وضعیت کاملا برعکس نمی

که در آن هر موش باید جلوی دیگر  اندها را بردهوشها مسابقه بین ماست. آن

اما مانند موش زندگی  برد تا به نتیجه برسد،بها را از بین ها را بگیرد یا آنموش

 کنند. می

اشخاصی که درآمد دائمی برای  -منظور من یک نسل جدید از کارآفرینان است

گویم. این می "نوشیدن یک نارگیل"همیشه دارند. چیزی که من به آن پول 
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ها را با اند. ماشینی که آنافراد ماشین پولی چند سطحی برای خود ساخته

کند چه در حال کار باشند و چه بخواهند روزهای خود را بمباران می هاپاداش

 رود را در شن قرادر حالی که پاهای خ صرف کنند در یک ساحل استوایی

 .نوشنداند و از نارگیل میداده

 …عبارت است از  یت این افرادموفقدلیل 
دست  شاید فکر کنید این افراد موفقیت مالی خود را از تحصیلات بالاتر به

اند اما همیشه این طور نیست. بسیاری از اعضای این گروه تنها تحصیلات آورده

دانیم افراد زیادی با مدارک دبیرستان دارند )مانند من( در حالی که می

 گردند. نبال کار میتحصیلی خیلی بالا به د

کنند تا به ثروت مورد و در عین حال افراد درون گروه من به سختی کار می

گیری نیست. در حقیقت با تصمیم عاملنظر خود برسند با این که این تنها 

ر کار تاین که اندکی شرمسار هستم که اعتراف کنم اغلب افراد از من سخت

کنند ت که پاداش هایی را دریافت مییسکنند، اما همیشه به این معنی نمی

 کنم. که من دریافت می

کند، مردی که کارهای باغبانی من را مکانیکی که ماشین من را تعمیر می

تر از من کار توران، همگی سخترس یکدهد، ماساژور من و گارسون انجام می

کنند. دهند وضعیت بهتری پیدا نمیکنند اما هیچ کدام با کاری که انجام میمی

کنند اما نتیجه بسیار کمتری به تر کار میها به مراتب سختدر حقیقت، آن

ها حتی شانس کوچکی برای بازنشستگی زودتر آورند. هیچ کدام از آندست می

 بینند. از موعد نمی

یک سیستم اقتصادی ها، زندانی ها شخص دیگر مانند آناین افراد و میلیون
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هستند: برای دریافت پول  پول-برای-ن تله زمانها گروگاآنهستند.  معیوب

ها یا کارهایی با تر کار کنند. اغلب در موقعیتتر و طولانیبیشتر، باید سخت

اند و بنابراین تنها یک شغل اجازه مبادله زمان با پول حقوق ثابت گیر افتاده

ه کار شوند همسر خود را نیز بور میبدهد. بنابراین مجها نمیبیشتر را به آن

 بفرستند که در خیلی از مواقع این هم کافی نیست. 

ها نیز کار دیگری ها همسر آنکنند و بعضی وقتبنابراین یک کار دوم پیدا می

ای با سه یا چهار منبع درآمد است که عملا دیگر کند. نتیجه خانوادهپیدا می

ماند که جایی برای مبادله زمان با پول ندارند. بنابراین شخصی باقی نمی

گیرند. های خود را از تلوزیون یاد میها درسها را بزرگ کند. آنفرزندان آن

کنند سرکار هستند و سعی می پدر و مادررند اما ها به پدر و مادر احتیاج داآن

سناک ای مرگبار و ترزندگی بهتری برای فرزندان خود مهیا کنند. این چرخه

 است. 

را  "له زمان با پولمباد"زیرا تا وقتی که بازی  ای احمقانه.و همینطور چرخه

ون گروه افراد دررسید. هیچ وقت به امنیت واقعی مالی نمیانجام دهید، 

اند که آزادی اقتصادی واقعی نیازمند این است که دو اصل پایه من متوجه شده

 :به کار ببرندو مهم ثروت را 

پول -برای-زمان-تنگنای مبادلهمفهوم استفاده از اهرم برای فرار از از باید  1

 استفاده کنید. 

خود  نگاه کنید و بدانید که با رئیس آینهباید بتوانید هر روز صبح در  2

 کنید. صحبت می

ها را در زندگی خود اعمال کردید، ثروت وقتی این دو اصل را یاد گرفتید و آن
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 شما تضمینی خواهد بود. 

ها بینید که هردو آنبینید. میل میدر بقیه این کتاب، این اصول را در عم

ای شما خواهند بود. وقتی های بازاریابی شبکهای برای موقعیتلنگرهای پایه

ای از دیگر هیجان کارآفرینی این شبکه را برای خود احساس کردید، و شبکه

ت های هیجان زده را به اهرمی برای خود تبدیل کردید، نتایج به صورکارآفرین

ا ایجاد العاده خواهند بود. این فرآیند نیروبخش، موجود بزرگی رتصادفی فوق 

کند که از تک تک اعضای آن به صورت منفرد قدرتمندتر است. با انجام می

 . به دست خواهد آمدیک ماشین پول چند سطحی دائمی صحیح، 

انجام  ظور باید دو کاردایت کنید. برای این منتوانید آن را هو شما نیز می

 دهید. 

های که روزی از بردگی دوره مدرن برای چکابتدا باید خود را متعهد کنید 

کنید. باید به همان شخصی تبدیل شوید که آینده شما را روز جمعه فرار می

 متصلای خوب کند. و دوم، باید به یک شرکت بازاریابی شبکهمی تضمین

 شوید. 

 MLMی چند سطحی یا ها به آن بازاریابای )که بعضی وقتبازاریابی شبکه

مروزه در تمام یکی از صنایع با بالاترین رشد در دنیا است. ا شود(هم گفته می

شود. پنجاه ایالت آمریکا و بیش از هشتاد کشور و قلمرو در دنیا انجام می

میلیارد دلار را  80ها توزیع کننده مستقل، حجم محصولاتی بیش از میلیون

ای به خوبی از سه راز ثروت جی. پاول گتی هکنند. بازاریابی شبکمی توزیع

 کند:استفاده می

  .محصولی را انتخاب کنید که همه به آن نیاز دارند 
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  کنید.  تکرارخود را 

  .در استخدام خود باشید 

های بسیاری به اندازه ای استفاده کرد؟ احتمالا پاسخچرا باید از بازاریابی شبکه

. ترین مورد، سبک زندگی استمعمولا مهمتعداد توزیع کنندگان وجود دارد. 

 بعضی از مزایای منحصر به فرد این سیستم عبارتند از:

 کنید. ها کار میانتخاب کسانی که با آن 

 گذاری خیلی کموارد شدن به تجارت با سرمایه 

 کار کردن از خانه 

 های کارانتخاب ساعت 

  نیستند. پیدا کردن محصولات منحصر به فردی که جای دیگری موجود 

  مزایای مالیاتی مختلف همراه بابرداشت پاداش 

 لذت بردن از فرصت درآمد نامحدود 

  داشتن شانس ساختن موفقیت خود در حالی که امکان موفقیت را به

 دهیددیگران نیز می

کنید. مزایایی که  خلاصه "هاوشآزادی از مسابقه م"توانید آن را به صورت می

ندارند. بسیاری از  در هیچ جای دیگری وجود یکجا ها بحث کردیم،درباره آن

کنند به اشتباه باور دارند که تجارت افرادی که برای شخصی دیگر کار می

 دهد. ها میها این مزایا را به آنسنتی آن

ها تجارت کوچک تا متوسط، به عنوان عضو سابق اتاق بازرگانی و دارنده ده

ها داشتن یک تجارت سنتی ری نظرتوانم شخصا شهادت دهم که از بسیامی



  17   ایعلم بازاریابی شبکه

به دلیل تر باشد! تواند از کار کردن برای اشخاص دیگر محدود کنندهمی

های بزرگ، گذاریچیزهایی مانند تغییر در تعداد کارمندان، موجودی، سرمایه

های بیشتری برای پولی کمتر های دولتی و رقابت بازار، اغلب باید ساعتکنترل

شما واقعا دارنده آن دهید، صرف کنید. ندان خود میاز چیزی که به کارم

 تجارت کوچک نیستید بلکه آن تجارت کوچک صاحب شما است!

کنند که مانع از زندگی می ربا شرایط کاری خارج از تعادلی کاها امروزه انسان

های مختلف، خرید خدمت و دیگر موارد از وامها شود. و آنها میخانوادگی آن

زمان  صرف ها به دنبال شرایط کاری مناسب، تعادل ود. امروزه آنانخسته شده

 ند. ها را دوست داربا کیفیت با افرادی هستند که آن

 …شود ای وارد میکه این دقیقا همان جایی است که بازاریابی شبکه

ها، ها بین شرکتای برخلاف مسابقه موشبه دلیل این که در بازاریابی شبکه

یت در ن نیازی به عقب نگه داشتن دیگران ندارید، جاده موفقبرای جلو افتاد

ید بدون توانشود. نمیبه دیگران طی میقدرت دادن ای با بازاریابی شبکه

شتری ، موفق شوید. در حقیقت هرچه به افراد بیکمک به دیگران برای موفقیت

 شوید. تر میکمک کنید، موفق

ای مناسب شما نیست. ازاریابی شبکهخواهید به سرعت ثروتمند شوید، باگر می

خواهید به سختی برای دو تا پنج سال کار کنید، واقعا با این حال اگر می

های منعطف ساعت به دست بیاورید.توانید امنیت مالی برای کل زندگی می

شوند این تجارتی عالی برای شروع کار باشد بدون این که مجبور باعث می

دار خانه خانمیرها کنید. حتی اگر یک دانشجو یا باشید شغل کنونی خود را 

توانید کار کار را شروع کنید. می اینتوانید باشید، بازهم می تعدادی فرزندبا 

دلار شروع  1000تا  300گذاری بسیار کوچک معمولا بین را با یک سرمایه
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 کنید. 

سیستم  ی داشتنبراای به عنوان آخرین شانس بازاریابی شبکه

آزاد برای افراد متوسطی است که بدون نیاز به سرمایه بزرگ  سازمانی

مک کبرای کمک به خود باید به دیگران شوند.  مستقلبتوانند از نظر مالی 

اید وارد شوید، ب قدرت دهندهکنید. اکنون که تصمیم گرفتید به این حرفه 

ف بزرگی توانید اختلااید و مینهایت شدهبدانید که وارد کاری با شانس مالی بی

د شروع در زندگی افرادی ایجاد کنید که برایتان مهم هستند. بنابراین بیایی

 کنیم. 

 

 


