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یابی  ار  ایای حرفهشبکهدرباره کتاب باز

ساخته شد تا  2009در سال  NetworkMarketingPro.comوب سایت 

ای باشد. یک منبع رایگان برای کمک به آموزش و ارتقا حرفه بازاریابی شبکه

ها با اشخاصی که میلیون توانید صدها ویدئوی آموزشی رایگان، مصاحبهمی

 نیدر آدرس زیر پیدا کدلار به دست آوردند و دیگر اطلاعات با ارزش را د

http://networkmarketingpro.com 

آمد بوک نیز به شما خوشهمچنین برای ملحق شدن به جامعه ما در فیس

 گوییم:می

http://facebook.com/nmpro 

نظر ب در باعث افتخار ما خواهد بود که مقداری وقت بگذارید و درباره این کتا

 . بدهید

 زنید:این نسخه از کتاب، به آدرس زیر ایمیل ب برای اطلاعات بیشتر درباره

gopro@networkmarketingpro.com 





 

 مقدمه نویسنده

   

 مقدمه نویسنده
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برای  تم. من نویسنده نیس که اجازه دهید از ابتدا این موضوع را به شما بگویم

. در نوشتن این کتاب، مسیری بسیار طولانی و پر از سختی را طی کردم

نویسنده  را انجام دهم و حتی از چند حقیقت، بارها و بارها سعی کردم این کار

اره آن درب خوبینیز برای این کار کمک گرفتم. اما در انتها، هیچ وقت احساس 

 زنم مجبور هستید تا کلمات من را تحمل کنید. نداشتم و بنابراین حدس می

من هستند  نیز نیستم. افرادی به مراتب بهتر از ایبازاریاب شبکهمن بهترین 

ی یزی را به دست آوردم که اکثر افراد یک موفقیت بزرگ کاربا این که چ

اری که کباور دارم که یک روش خوب برای مشخص کردن من فقط نامند. می

 ام. پیدا کرده ،کلی قابل درکش دهند و نمایش آن بهافراد بسیار موفق انجام می

ها به های تخصصی دارد. بعضی از شرکتای، خودش عبارتبازاریابی شبکه

گویند، بعضی دیگر عضو و بعضی دیگر شرکای افراد خود توزیع کننده می

 گویند. یا حتی همکار می ، مبلغگرترویجتجاری، 

شود،  باشد و هر کلمه دیگری در تجارت ما استفاده زینام توزیع کننده هرچی

ها روی مفاهیم خواندن این کتاب خود را اذیت نکنید. به جای ناملطفا هنگام 

ها همیشه در کنند در حالی که ناممتمرکز شوید. مفاهیم هیچ وقت تغییر نمی

 حال تغییر هستند. 

ها تشکر نآبا شروع این سفر با یکدیگر، چند نفر انسان موفق هستند که باید از 

 کنم. 
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طفش را لروزی که تو متولد شدی، خدا  :شکر کنمابتدا باید از همسرم مارینا ت

 به دنیا عطا کرد و روزی که تو را پیدا کردم، لطف خدا نصیب من شد. 

ام ایتان تشکر وهباید از فرزندانم، تایلر، الکساندرا، دنیلا، چندلر، و دومینیک و ن

در ای العادهکنم. شکی ندارم که کارهای فوقها افتخار میکنم که به همه آن

 خانواده خودم را عاشقانه دوست دارم. دنیا انجام خواهند داد. 

توانم تشکر و پشتیبانی کافی تشکر کنم اما نمی خانوادهباید از شرکایم و بقیه 

 را در تمام زندگیم از شما داشته باشم. 

دیل ر دنیا که به یک خانواده بزرگ برای من تبسبرای هزاران دوست در سرا

گویند دوستی همان ثروت است. شنوم که میهمیشه می .سپاسگذارم شدند

کنم به دلیل شما این مسئله کاملا صحت دارد و من یک انسان ثروتمند فکر می

 هستم. 

توانست کار نمی Network Marketing Proبرای چاد پورتر، که بدون تو 

  هایت متشکرم.کند. از تو برای همه کارهای سخت و تلاش

ها و کمک به به ملودی مارلر فورشی، از تو متشکرم به خاطر ویرایش

 توانستم این کار را انجام دهم. سازماندهی این کتاب. بدون تو نمی

زندگی من را نجات  1988و در آخر از حرفه بازاریابی شبکه ای که در سال 

 برای همیشه سپاسگذارم.داد و من را به مرد بهتری تبدیل کرد 





 

 مقدمه

   

 مقدمه 
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 .آورمخاطر میرا به 1988یعنی ژانویه  ایام با بازاریابی شبکهاولین روز آشنایی

 سال داشتم و برای شرکت کوچک متعلق به پدرم و دوستش جان 23آن موقع 

 فروختم. جویس، املاک می

ها گم به تازگی ازدواج کرده بودم و پسر کوچکی داشتم. واقعا در پشت قبض

دلار به عنوان  45،000ترسیدم. سال قبل، حدود شده بودم و از زندگی می

ن آورده بودم که خوب بود. مشکل از این بود که مکمیسیون فروش به دست 

اندازی برای پرداخت مالیات نداشتم دلار خرج کرده بودم و پس 60،000حدود 

 . شدکه باید ظرف چند ماه پرداخت می

کنم اریک، فکر می"جان جویس به سراغ من آمد و گفت،  در آن روز وقتی

تر بیش"گفتم،  "بیاوریم، راهی پیدا کردم که بتوانیم پول بیشتری به دست

ن دهد او ادامه داد که یکی از دوستان خوبش چیزی دارد که به ما نشا "بگو!

اش دعوت کرده است. بنابراین با جان و پدرم ما را به خانهبه همین خاطر و 

 سوار ماشین شدیم و رفتیم ببینیم چه خبر است. 

یک نوار درون دستگاه اش برد، وقتی رسیدیم، او ما را به اتاق نشیمن خانه

وار را دیدم. ویدئو قرار داد و دکمه پخش را زد. من نشستم و این ویدئوی دیوانه

ها و تصدیق افرادی که تقریبا یک شبه ثروتمند فیلم پر بود از قصرها و لیموزین

آنقدر همه چیز در آن عالی بود که نتوانستم واقعی بودن آن را باور شده بودند. 

ای ندارم. ن به همه گفتم که این ایده بدی است و من علاقهکنم و بنابرای
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 توانستند به آن اجازه ورود بدهند. من نمی طبیعی ذهنفیلترهای 

ا انجام ، بد شد. در هر صورت مباشه"اتفاق جالبی افتاد. جان و پدرم گفتند، 

 "دهیم.می

توانست از ورشکستگی و این اثر بزرگی روی من داشت زیرا تنها چیزی که می

پولی را  باشد این بود که ببینم این دو نفر بتوانند چنینبدتر زیر قرض بودن 

ناری بدون من به دست بیاورند! بنابراین فکرم را عوض کردم، پدرم را به ک

نام دهد تا بتوانم ثبت ن قرضتواند پولی به مکشیدم و از او خواستم اگر می

ه یک بکنم. خدا را شکر، او جواب بله داد زیرا این تصمیم برای تبدیل شدن 

 اد. دزندگی من را به طور کامل تغییر  ،ایتوزیع کننده بازاریابی شبکه

با تجارت خودم رفتار کردم. یعنی مانند اکثر مردم وقتی شروع به کار کردم، 

ت در نظر نگرفتم. وارد آن شده بودم، تعدادی اصلا آن را به عنوان یک تجار

گذارم کافی باشد تا گرفتم و امیدوار بودم که زمانی که میتماس تلفنی می

بتوانم شانس بیاورم و مقداری پول به دست بیاورم. در ابتدا این روش کار کرد! 

باید چیزی را  که البتهمقداری پول به دست آوردم و خیلی هیجان زده بودم 

برای چند ماه اول، کل استراتژی من این بود که قبل از این که  :ما بگویمبه ش

درون دفتر تلفن او تماس بگیرم. فکر  افرادپدرم وقت کند، به سرعت با تمام 

این برنامه  درها بگویم که پدرم و جان نیز ها تماس بگیرم، به آنکردم اگر با آن

یند یا ویدئویی را تماشا کنند، به ها بخواهم تا به یک جلسه بیاهستند و از آن
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ای که به پدرم دارند بدون هیچ بحثی قبول کنند زیرا من هم درون دلیل علاقه

طور که سازمان او بودم. با این کار موفقیت محدودی به دست آوردم اما همان

 توانید تصور کنید این موفقیت دوام نداشت. می

ای کاملا از آمد من از بازاریابی شبکهبنابراین سه ماه بعد از شروع به کار، در

وع بین رفت. و در همین زمان، ذهنیت مثبت من نیز کاملا بر باد رفت. شر

به مقصر دانستن همه چیز برای بدشانسی من در به دست آوردن کردم 

لازم را های خط بالای من به مقدار کافی کمک نکرد. شرکت آموزشموفقیت. 

شناختم. هیچ کس به من احترام نمی مردم راتعداد کافی از نداد.  به من

دانستم. شرکت را گذاشت زیرا خیلی جوان بودم. محصول را مقصر مینمی

 دانستم. دانستم. اقتصاد و همه و همه به جز خودم را مقصر میمقصر می

های . مقصر دانستن دنیا کمکی به پرداخت قبضیک مشکل بزرگ وجود داشت

کردم، از کار فروش  ولین چک کمیسیونی که دریافتکرد. و بعد از امن نمی

زم املاک کنار کشیدم. در کار املاک زمان زیادی برای دریافت کمیسیون لا

داخت بود و من هم هیچ تحصیلات دانشگاهی نداشتم و بنابراین یک کار با پر

توانستم مقداری پول من خارج بود. تنها جایی که می دسترسخوب کاملا از 

 ای بود. ت بیاورم، بازاریابی شبکهبه دس نقد

بنابراین سرم را پایین انداختم و به کار ادامه دادم. در ابتدا آسان نبود. در 

حقیقت، در سه سال اول هفت مرتبه سازمانم را از ابتدا ساختم! سازمانم را 
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ساختم و شد و من نیز دوباره آن را میساختم و بعد از مدتی خراب میمی

 شد. بارها و بارها این اتفاق افتاد. دوباره خراب می

بودم.  تقریبا امیدم را از دست داده وخیلی دلسرد شده بعد از این سه سال، 

ز یبی ادر حقیقت ترکن افتاد که زندگیم را تغییر داد که سپس اتفاقی برای م

بری خدو اتفاق بود. یک شب قبل از گردهمایی شرکت بود و داشتم یک برنامه 

بود متخصص ای که در زمینه ها میهمانی داشتنددیدم. آندر تلوزیون را می

چطور "، چیزی که از ذهن من گذشت این بودآورم. که آن را به خاطر نمی

ه کزی تنها چی "؟یک زمینه خاص، متخصص شودتواند در یک شخص می

ها تصمیم گرفتند که متخصص شوند، توانستم جواب بدهم این بود که آنمی

ر شخصی ههمه چیزهایی که لازم است را یاد بگیرند، هر کتابی را بخوانند، با 

 صحبت کنند تا تبدیل به یک متخصص شوند. 

 ریکی بعد از دیگیروز بعد به گردهمایی شرکت رفتم و سوپراستارهایی را 

کردند. و سپس، مانند این بود که چیزی ی استیج صحبت میدیدم که رومی

خواهم این کار را که می آمدمانند صاعقه به من خورد. بالاخره به ذهن من 

ای تبدیل شوم. توانم به یک متخصص در بازاریابی شبکهانجام دهم و می

آنقدر تمرین کنم تا به یک  توانممیها متمرکز شوم. روی مهارت توانممی

 تواند من را متوقف کند. نمیهیچ شخصی خصص تبدیل شوم و مت

تا آن موقع، همیشه به دنبال یک فرشته نجات بودم و امید داشتم شانس 
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اسپانسر آن سوپراستاری باشم که همه چیز را تغییر امیدوار بودم بیاورم. 

ترسیدم که اگر چنین چیزی زود رخ ندهد، همه چیز را از دست دهد و میمی

 . بدهم

انس در یک لحظه، همه چیز تغییر کرد. متوجه شدم که مجبور نیستم نگران ش

و مکانی که در آن بودم عالی بود اما برای موفقیت طولانی مدت  باشم. زمان

 ها نیاز نداشتم. مجبور نبودم نگران خط بالای خودم باشم، افراد مناسبیبه آن

دادم این بود که هر چیز دیگری. تمام کاری که باید انجام مییا را بشناسم و 

 متخصص باشم. 

همان روزی است که باید تمرکز خودم را روی  امروز فهمیدمبنابراین 

ای ها را در خود توسعه دهم که من را به یک حرفههایی بگذارم و آنمهارت

کنند. این همان روزی بود که زندگی من تغییر ای تبدیل میبازاریابی شبکه

 . کرد

. از آن موقع به بعد، زندگی من تبدیل به یک ماجراجویی فوق العاده شد

داشتم.  کامل ای تبدیل به یک حرفه برای من شد. آزادی زمانابی شبکهبازاری

توانستم روی زندگی صدها هزار ترین افراد در تمام دنیا آشنا شدم. میبا جالب

ها روی من تاثیر بگذارند، به تمام دنیا سفر کنم، در انسان تاثیر بگذارم یا آن

تر در بودند و از همه مهماشم که برای من مهم هایی مشارکت داشته بآرمان

 این فرآیند به شخصی بهتر تبدیل شوم. 
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 آمدید!به یک ماجراجویی هیجان انگیز جدید خوش





 

یابی شبکه1فصل  ار مل نیست : باز ست فقطای کا  بهتر ا

 فصل   
1 

کامل  یاشبکه یابیبازار

 فقط بهتر است یستن
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کنید که باید دارید؟ احساس می نارضایتی؟ احساس قراری داریدبیاحساس 

 راه بهتری برای کار و زندگی باشد؟

 فتیدیاد گرکه در مدرسه  چهبا آنخبر خوب: یک راه بهتر وجود دارد اما 

 متفاوت است. اجازه دهید توضیح دهم. 

ی ، دوست داشتم یک بازهنگام  سفر به دور دنیا و صحبت با افراد مختلف

خواستم به من کمک کنند م. من از مردم میشرکت کننده انجام ده-سخنران

خواهند در آن به من بگویند که میرا تا تجارتی عالی ایجاد کنم و چیزهایی 

. ننداضافه ک هم را ها دوری کنندخواهند از آنکه می مواردید و نتجارت باش

 شد. اگر با شما هم رودر رو بودم،همیشه لیستی جالب برای من درست می

دادم. اما به خاطر این که رودر رو نیستیم، اجازه انجام میبا شما  این بازی را

یجاد اکشور دنیا هنگام  30دهید چیزی را به شما بگویم که مردم در بیش از 

 نامم. لیستی به من گفتند که من آن را لیست شغل کامل می

 خواهند:برند که نمیمردم معمولا چیزهایی را نام می

 رئیس 

  برای رسیدن به سرکارراه طولانی 

 زنگ بیدار باش ساعت 

 کارمند 



   21   ایای شدن در بازاریابی شبکههفت مهارت برای حرفه

 سیاست 

 خطر 

 تبعیض 

 نیاز به تحصیلات 

ت و مشخصا خود به شکل مثبتتصورات به بیان کردند و سپس شروع می

 گفتند:مثبتی مانند این را می

 مثبت کاری 

 محصول یا خدمات عالی 

 درآمد نامحدود 

 درآمد دائمی 

 کنندها کار میلذت از افرادی که با آن 

 آزادی زمان 

 چیزی با معنی 

 رشد شخصی 

  کردن انسانسر زنده 

 بودن بین المللی 
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 های با ارزشمشارکت آرمان 

 های پایین شروع کارهزینه 

 از نظر اقتصادی مطمئن بودن 

 مزایای مالیاتی 

 !تفریح 

کنید توانید مواردی را به این لیست اضافه کنید اما فکر نمیخود شما هم می

ین ض کنید بتوانید از کاری با تمام ارلیست خوب است؟ ف برای شروع همین

 مشخصات لذت ببرید!

شناسم درون یکی از این پنج دسته قرار تمام کارهایی که می

 گیرندمی
 یقه آبی 

 یقه سفید 

 فروش 

 های سنتیدارندگان تجارت 

 گذاریسرمایه 


